Ejercicio de Análisis Marginal                                                                                                                                                    TEMA: 1

Ud. es dueño de una CONSULTORA DE SISTEMAS  que provee Programadores a  Bancos, opera con las siguientes condiciones:
· Cantidad de Programadores= 12
· Cantidad de Horas x mes c/programador=200
· Costo promedio de Programadores que facturan a la Consultora= $45/hora
· Precio de Venta Promedio por hora programador = $100/hora
· Gastos fijos x mes propios de la consultora= $5.000
Como el gremio bancario logró un aumento del 25% los Programadores de su Consultora, que NO pertenecen al gremio bancario, “exigen” un aumento de su honorario por hora en igual proporción del 25%:
En esta situación, Ud. como empresario se pregunta:
1. ¿Cuánto debería aumentar el Precio de Venta por Hora Programador para que no se reduzca la Utilidad de la Consultora si se mantiene la cantidad de horas contratadas?
2. ¿Cuánto deberían aumentar las horas contratadas si los Bancos sólo le aceptan subir el precio de venta de hora programación en un 10% para NO reducir la utilidad de su Consultora? 
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Resolución

U actual = (p-w) x Q – GFpropios  = ($100 - $45) x 200hs x 12 progr - $5.000 = $127.000

RESPUESTA Pregunta 1

U = 127.000 = ( (100 x Var p) – (45 x 1,25) )  x 200 hs x 12 prog. - $5000 

Var p = 127.000 + 5000 + ( 45 x 1,25) x 200 x 12 prog = 1,1125 -- el aumento de precios debe ser 11,25%
		100 x x 200 hs x 12 prog

RESPUESTA Pregunta 2

U = 127.000 = ( (100 x 1,1) – (45 x 1,25) )  x 200 hsx Var Q  x 12 prog. - $5000 

Var Q =                                 127.000 + 5000                         = 1,0235 -- el aumento de Q debe ser 2,35%
		( (100 x 1,1) – (45 x 1,25) )  x 200 hsx 12 prog

